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 REDDITI PROFESSIONALI

L a classe di età che fattura
mediamente di più è composta da
colleghi nati tra il 1934 e il 1943,

e la percentuale di spesa, molto alta per i
più anziani (60%), si riduce molto per i
giovani (38%).
I colleghi che dichiarano un reddito netto
superiore al miliardo sono stati 118, nel
1998, con una netta prevalenza di colle-
ghi nati tra il 1934 e il 1943. I colleghi
che dichiarano meno di un milione di red-

Dall’interessante analisi statistica del
la Cassa Nazionale di Previdenza
dei Dottori Commercialisti (vedasi

sito internet), qualche dato riferito al 1998.
Il fatturato globale della categoria è di poco
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Cari colleghi,
ma che redditi

abbiamo?
superiore, nel 1998, a 5 mila miliardi con
un risultato netto di circa 3 mila miliardi.
Questi i dati medi per professionista, nel
1998 (milioni, arrotondati):

dito sono stati, sempre nel 1998, 7.548.
Qualche altro dato, alcuno sorprendente:
- 11.605 colleghi (quasi il 30% del cam-
pione totale) hanno meno di 12 milioni di
reddito all’anno;
- 4.521 colleghi (più dell’11% del campio-
ne) hanno avuto un reddito tra i 12 e i 24
milioni;
- 6.732 colleghi (più del 17% del campio-
ne) hanno avuto un reddito tra i 24 e i 46
milioni;

- 8.086 colleghi (oltre il 20% del campio-
ne) hanno avuto un reddito tra i 46 e i 100
milioni;
- 4.991 colleghi (quasi il 13% del campio-
ne) hanno avuto un reddito tra i l00 e i 200
milioni;
- 2.888 colleghi (poco più del 7% del cam-
pione) hanno avuto un reddito tra i 200 e i
500 milioni;
- 645 (l’1,6% dei colleghi) hanno avuto un
reddito oltre 500 milioni.
Infine una osservazione sui pensionati; a
fine 1999 risultavano essere in 3.284 con
una pensione, media, di lire 28,5 milioni
annui (Il Sole 24 Ore 24/10/2000).

Conclusioni

Oltre metà dei colleghi guadagna meno di
4 milioni al mese (22.858 colleghi sotto i
46 milioni l’anno); oltre un terzo dei col-
leghi guadagna meno di 2 milioni al mese.
Si tenga anche conto che, dall’importo,
vanno detratte le imposte, oltre che gli
oneri deducibili. Solo l’1,6% dei colleghi
guadagna più di 500 milioni l’anno.
E’ giusto interrogarsi: con questi dati, qua-
le futuro, per la maggioranza dei colleghi?
Ovviamente bisognerà tener conto anche
di tutto questo in ogni iniziativa che sarà
intrapresa per una categoria che è, come
si vede, molto diversificata.

Classe d'età ante 1924      1924-1933     1934-1943      1944-1953     1954-1963    oltre 1963

Numero    (541) (1.178)          (4.330)         (5.550)        (13.816)     (14.033)
Media IRPEF*     55,2    117               155            131,7             71         30,5
Media IVA*                  137,5  221,8             266,4              232           123,8         49,9
% di spesa                60%   47%               42%              43%             43%          38%

*(in milioni)

Nazionale  Triveneto   Veneto Friuli V.G. Trentino A.A.

Fatturato      131                  159    148                 148                  248
Reddito       76        92                 84                  84                  153
% spesa      42%       42%    43%                 43%                 38%
N. iscritti                       30.418     4.343  3.079                  781                  483

Osservazioni

Il Triveneto è solo di poco superiore alla me-
dia; la percentuale di spese è esattamente
uguale a quella nazionale. I dati del Friuli-
Venezia Giulia sono stati indicati nella stessa
misura del Veneto, il Trentino Alto Adige è
decisamente sopra la media, ed il professio-
nista medio ha una percentuale di spese infe-
riore alla media nazionale. Dallo spaccato per
classi di età, qualche altro dato:
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